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推一把网络营销学院课程介绍 

 

【推一把课程更系统】课程内容包括项目策划与定位、营销型网站策划、SEO、

百度竞价、网络推广、新媒体运营（微信运营）、移动互联网营销、移动电商、

微商、O2O等，内容实时更新； 

 

【推一把讲师更前沿】由江礼坤老师（《实战移动互联网营销》畅销书作者）、

元创老师、王鹏老师亲身授课，具备14年互联网行业经验的洞悉能力！几位讲

师均在操盘项目！ 

 

【推一把课程更实战】实战沙盘 + 实操项目 + 任务系统，实操项目贯穿课程

始终，让你懂得开展项目的思路、策略及具体操作执行； 

推一把网络营销学院整理   官方QQ：800007518 
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4 成功案例分享 

如何做好淘宝客推广 

淘宝客推广介绍 



淘宝客推广介绍 



是一种按照成交来计费的推广模式，由淘宝客（个人或网站） 
帮助淘宝卖家推广商品，买家通过推广的链接进入完成交易后， 
淘宝卖家支付一定比例的佣金给帮助推广的淘宝客。 

什么是淘宝客 



谁是淘宝客 

  

 
 

帮助淘宝卖家推广商品，推广的商品成交后，获得一定佣金的人。 
分为两类：个人（博客主，论坛会员，聊天工具使用者，个人站长）； 

网站（博客，门户，资讯，购物比价，购物搜索等网站） 

 
 



淘宝客的业务逻辑 

三个角色：淘宝卖家、淘宝客系统平台、淘宝客 

淘宝卖家 
 

淘宝客系统平台 
 

淘宝客 

买家 

1、设商品佣金 2、取商品代码 

5、系统扣佣金 6、淘宝客领佣金 



淘宝客推广优势在哪里？ 

1、海量与精准的完美结合 

40万活跃推广者深入到互联网各个领域 

2、无与伦比的ROI（投资回报比） 

淘宝客推广总体平均ROI约1：15 

3、每一分钱都花在刀刃上 

按成交付费，不成交不用花钱，但店铺及产品获得了 

更多免费被推荐的机会 

4、走可持续发展的道路 

建立基于淘宝客的网络销售队伍而不是临时的广告 

淘宝客推广优势 



一个3钻卖家的分享： 

帮派分享贴：http://bangpai.taobao.com/group/thread/626589-262671338.htm 



如何做好淘宝客推广 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘宝客频道资源的争取 

淘宝客所有频道提供的资源是免费的，并且可
以带来大量的优质流量，以女装卖家的部分数
据说明： 

如：特卖综合频道首焦的投放效果 

uv:130000/日 

PV:390000/日 

淘客销售额：12万 

淘客佣金：1.5万 



淘客频道卖家资源位展示 
 

 

综合频道：UV  400万/天  

P4P外投频道： UV：280万/天 

淘宝客商城频道：UV:60万/天 

淘宝客女人频道： UV:40万/天 

淘宝客男人频道：UV:8万/天 

淘宝客美容频道：UV:7万/天 

淘宝客鞋包频道：UV:8万/天 

天天疯狂购：dacu.taobao.com 

 

 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

 
淘宝客频道除了带来大量的优质流量，同时可
以通过优质掌柜的展现，可以带来大量淘客加
入！ 

 
自主招募淘宝客 

除了淘宝联盟提供的频道资源以外，如
何通过自身努力招募淘客，以下做具体
阐述 
 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘客的招募与维护 
 

一、淘客招募的途径 

在淘宝“优质掌柜”进行投放，在上面有提到过 

制定梯度佣金计划吸引淘客 

淘宝联盟提供了推广计划管理，可设置1个通用推广计划、1个工具推广
计划、9个定向推广计划 

9个定向根据店铺不同情况针对不同等级的淘客，提供不同的佣金计划，
以我店佣金设置举例： 

1、通用计划佣金10%：为一般及刚加入的淘宝客提供 
2、定向12%佣金计划：月推广40笔以上者 
3、定向15%佣金计划：月推广80笔以上者 
4、定向18%佣金计划：月推广200笔以上者 

以一个梯度式会员高佣金制度来吸引加鼓励淘宝客推广！ 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘客的招募与维护 
 
淘宝客活动举办 

以活动的方式加大店铺在淘宝客圈子里的知名度，以奖励方式吸引招募淘宝客，
并且增加老淘宝客的粘度。 

活动方式目前的主要模式是：以月度为单位，以淘宝客推广的多少进行评比，从
而发放奖金的模式。  

在活动举办中主要注意以下问题： 

1、奖励噱头要足，噱头的大小决定参与淘宝客的数量 

2、让尽可能多的淘宝客能够得到奖励 

3、建立组织进行淘宝客报名，方便搜集淘宝客资料 

4、做好活动贴的公布及奖励发放的公布，要在淘宝客中树立诚信 

5、活动贴的发放不局限于淘宝联盟内部论坛，可在外部各站长论坛中进行发布 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘客的招募与维护 
 
二、淘宝客联系方式的收集 

制定高佣金审核制，需留下联系方式方可通过 

如图定向推广计划详情使用： 
 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘客的招募与维护 
 
通过推广记录里面寻找淘宝客ID，只能找到一部分 

善于发现利用身边的一切资源寻找淘宝客，如尝试推广记录中的淘客昵称是否与
他的旺旺同名。如图通过淘客昵称寻找： 
 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘客的招募与维护 
 
从淘客招募途径中第三点，能收集到联系方式 

逆向思维，从推广痕迹中寻找淘客 
如图微博寻找： 
 



淘客频道卖家资源位展示 
 

如何做好淘宝客推广 
 

淘客的招募与维护 
 
三、淘宝客维护 

店铺活动信息公布 

收集淘宝客信息并将他们聚集在一起，将店内活动信息及时传递与他们。如建立
ＱＱ群，收集邮件群发，微博等。 

活动、更新素材定时发布 

提前一天发放活动与新品素材以供淘宝客使用 

其他帮助，根据淘宝客具体要求提供帮助，比如技术支持等 

经常与淘宝客交流，了解他们的需求，为他们提供最近店铺的情况，如热卖款、
爆款，打折款等，还应交流相关推广工具如：ＳＥＯ、微博推广、论坛推广等经

验。 
 



淘宝客基础运营 



A：登录>>我的淘宝>>我是卖家>>我要推广>>淘宝客推广>>进入 
B：阅读淘宝客推广协议>>注册 
C：注册后进入点击“新增计划”>>设置类目佣金比率>> 
     勾选主推的商品（最多可以选30件商品），点“下一步”>> 
     设置佣金比率”>>设置完成 
D：到阿里妈妈发帖寻找淘宝客  
 
 

一、加入淘宝客 



1、选择合适的主推商品 

     1）选择店铺热卖商品 
           淘宝客推广绝对不应该成为滞销品的仓库，只有诱人的销售记录

才能带给淘宝客和买家信心。选择您店铺中最热卖的商品作为主推商
品，将买家引入店铺后才能进一步带动其他商品的销售。 
 

     2）选择有一定利润空间的商品 
          要想吸引更多淘宝客来推广您的商品，主推商品的佣金比率一定

不能太低，不然商品再好也可能会被淹没。因此尽量选择有一定利润
空间的商品，在您能接受的范围内，将更多的佣金回馈给淘宝客。 
 

     3）选择当季、合适的商品 
           春天都到了，您还在推广厚厚的冬装？任凭宝贝多吸引人，也是

卖不出去的！将淘宝客推广当作您的第二间店铺，而且是一间面向全
互联网的店铺，常换常新，根据效果来调整您的商品和设置，才是好
销量的保证。  

二、关于淘宝客运营的一些建议 
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      在您能接受的范围内，将更多的佣金（主题商品佣金&类目佣金）回馈给淘客，
才能带来更多成交。 

 

2、设置合适的佣金比率 



3、充分利用佣金计划及推广资源 

单品
推广 

频道
推广 

海报
推广 

主题
推广 

店铺
推广 

通用推广计划 

定向推广计划 
工具推广计划
（渠道佣金） 

在外展现形式 卖家佣金计划 



         

通用推广计划：系统默认必须参加的推广计划，让所有的淘客都可以参加，所有的
淘客都能够推广的计划。 
 

定向推广计划：定向推广计划是卖家为了淘客中某一个细分群体设置的推广计划。
卖家可以选择淘客加入，也可以让淘客来申请加入。可以让淘客在阿里妈妈前端看
到推广并吸引广大淘客来参加；也可以由卖家不公开跟某些大网站协商好，以让卖
家获取较大的流量、让淘客获取较高的佣金。  
 
工具推广计划：从2010.9.20起，卖家可以针对淘宝客官方频道设置佣金推广计划，
最高佣金上限从50%提升至80%！之后的频道资源位将按照卖家频道推广计划设置
的佣金以及成交转换等综合数据进行评估。  

【渠道佣金：如果你对官方频道设置推广计划，只有来自频道流量产生的直接成交
才按此计划设置的佣金比率结算，否则按照通用计划计算】  

可设置：1个通用计划、1、个工具推广计划、9个定向计划 



频道资源的优势 4、重视淘客的招募及运营维护 

① 在社区“找淘宝客版”发布招募英雄贴 

② 提升佣金比例（重赏之下必有勇夫） 

③ 举办主题活动（店庆、中秋节等等，配合店内促销活动） 

④ 发布成功案例，增强淘宝客信心 

⑤ 不能只发广告，多与淘宝客交流，建立信任 

⑥ 分享推广经验 

⑦ 多种激励结合，例如 

 除佣金外，下列产品推5单 再送2元 推10单 再送5元 ……  

 推100元除正常佣金外再送10块 

 销售额达10000送金条 

 底薪+佣金 

⑧ 发展买家进行口碑营销 

 

 



成功案例分 

成功案例分享 



• 类目：女装 

• 店铺旺旺名：天鹅纵横 

• 加入淘客的时间： 2010-08-21 

• 通过淘客的成交笔数 ：81070 

• 未加入淘客前的一天成交数据对比：加入淘宝客后，
成交平均基本上涨15% 。 
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各类目联系小二旺旺： 
 

男装/运动/户外/汽车：豪浩 

女装/食品：莫忆 

母婴/家装：洁梅 

美容/鞋/包/ ：阮瞻 
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